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Hoe verhoudt dit onderzoek zich tot de 
opleiding?
Economen weten van oudsher dat financiële prikkels invloed hebben op menselijk gedrag. 
Maar ze weten ook dat de invloed van psychologische prikkels groot is.
Gedragseconomie gaat in op deze psychologische prikkels. 
Mensen blijken veel minder rationeel dan vaak wordt aangenomen in economische 
modellen en economisch beleid. 

Omdat Gedragseconomie tegenwoordig erg belangrijk is binnen de economie, krijg je in 
het eerste jaar van de bacheloropleiding Economie en Bedrijfseconomie het vak inleiding 
gedragseconomie. Diverse gedragseconomische ideeën komen vervolgens aan bod in 
verschillende vakken in het 2e jaar. In het 3e jaar kun je je verder specialiseren in 
gedragseconomie, in de major Behavioural and Health Economics. Daarna kun je je nog 
verder specialiseren in de Master Behavioural Economics. 




